
Selgros ist wie Selgros Cash & Carry. „NUR KRASSER“ 
Der Weg in die Zukunft!

Alexandru Vlad, Kerstin Dalchau-Mettner, Claudio Casu, Salvatore Misseri

Jahresauftaktveranstaltung, Frankfurt, 27.2.2023 



Was ist die Selgros? Warum Cash ? Warum Carry? 



„Selgros ist unsere WAWI“. 
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Selgros lebt durch die Menschen

Über 4.000 Mitarbeiter



Was ist unser Ziel? 
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Wir sind für ALLE da, die Kulinarik als Beruf und/oder Berufung haben. 

PROFIS GENIESSER 
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Alle, die überwiegend emotional ihre Entscheidung treffen!

Wer sind unsere Kunden?





Metzgerei





Jahresauftaktveranstaltung tg D, 27./28.02.2023, A. Vlad





2022

Umsatz 190 Mio. €

Spanne 45 Mio. €

Anteil Gastro 51 %

Anteil HDL 42 %

2019 - 2022

Umsatz +31 Mio. €

Spanne +12 Mio. €



Frischfisch
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2022

Umsatz 13 Mio. €

Spanne 2,7 Mio. €

Anteil Gastro 58 %

Anteil HDL 35 %

2019 - 2022

Umsatz +4 Mio. €

Spanne +1,1 Mio. €



Obst + Gemüse
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2022

Umsatz 52,1 Mio. €

Spanne 9,5 Mio. €

Anteil Gastro 61 %

Anteil HDL 33 %

2019 - 2022

Umsatz +4,2 Mio. €

Spanne -0,7 Mio. €



Bio-Shop
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2022

Umsatz 450 T€

Spanne 153 T€

Aktueller Stand

3x Bio-Shop

+3 in 2023

3x Integriert im Sortiment

+10 in 2023



Feinkostshop
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2022

Umsatz 375 T€

Spanne 115 T€

Aktueller Stand

5x Feinkostshop

31x Feinkostshop light



Eigenmarken
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2022

Umsatz 78,5 Mio. €

2019 - 2022

Umsatz +30 Mio. €



NonFood
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2022

Umsatz 2,5 Mio.€

Spanne 616 T€

Premiumsortimente

Haushaltsgeräte

Barzubehör

Kochgeschirr

Messer

Geschirr

Besteck

Gläser

Gepäck

Schreibwaren





Mitarbeitende 



Mitarbeiterförderung + Weiterbildung

▪ Schulungen und Seminare 

über Vertrieb SCC

▪ Anfänger, Fortgeschrittene und 

individuelle Maßnahmen

Mitarbeitende SCC ca. 4000

Teilnehmende / Jahr 700-800



▪ Video-Stellenanzeigen

▪ 5 Videos / 5 Berufsgruppen

▪ Facebook + Instagram

▪ Start: November 2022

Social Media Recruiting

Stellenanzeigen 20

Videowidergaben 12.196

Bewerbungen 441



Film 2 Mitarbeiter



Profis & Geniesser
Film 3 ProfiundGeniesser



Film 4 International



Menschen kaufen bei Menschen. 
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Individual Gastronomie



Beziehung
Menschen kaufen bei Menschen. 

Beziehung schlägt Preis.

Fokus
Die richtigen Dinge tun. 

Zeit für Beziehung.

Instrumente 
Fokuskundenliste - Power BI. 

Ressourcen freischalten.

Coaching
Vorleben.

Beziehung aufbauen. 
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Unser Weg zum Hauptpartner
Beziehung schlägt Preis.
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Unser Weg zum Hauptpartner
Beziehung schlägt Preis.

2019 Goldkunden-Entwicklung Gastronomie
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Unser Weg zum Hauptpartner
Beziehung schlägt Preis.

2019 2022
Goldkunden-Entwicklung Gastronomie 
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Unser Weg zum Hauptpartner
Beziehung schlägt Preis.

2019 2022
+22 %

Goldkunden-Entwicklung Gastronomie 
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Unser Weg zum Hauptpartner
Beziehung schlägt Preis.

2019
Umsatzentwicklung Gastronomie 



Unser Weg zum Hauptpartner
Beziehung schlägt Preis.

2019
Umsatzentwicklung Gastronomie

2022
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Unser Weg zum Hauptpartner
Beziehung schlägt Preis.

2019
Umsatzentwicklung Gastronomie

2022

+48 MIO 
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Unser Weg zum Hauptpartner
Beziehung schlägt Preis.

20232022
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Unser Weg zum Hauptpartner
Beziehung schlägt Preis.

553 MIO 
20232022

Budget Gastronomie 

+87 MIO
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MINDSET
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MINDSET

WER VERANTWORTUNG 

ÜBERNIMMT, HAT DIE MACHT.
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MINDSET

WER VERANTWORTUNG 

ÜBERNIMMT, HAT DIE MACHT.

WER LÖSUNGEN KREIERT, 

BRINGT SICH INS SPIEL.

SEI EIN MACHER.



MINDSET

MACHEN IST WIE WOLLEN

NUR KRASSER!



WARUM hat der Club der Profis und Genießer eine Zukunft? 

1
Weil der „CLUB“ für den 

deutschen Mittelstand steht!



WARUM hat der Club der Profis und Genießer eine Zukunft? 

Wir sind jetzt schon Besser

als der Wettbewerb!

M
Q4

1.343436
3,6%6,8%

VJ 1.297VJ 408

Umsatz % Umsatz %2



WARUM hat der Club der Profis und Genießer eine Zukunft? 

3
Wir sind flexibler als unser 

Wettbewerb!

„Wer immer tut, was er schon 

kann, bleibt immer das, was 

er schon ist.“
(Henry Ford)



THE SKY IS THE LIMIT 



VIELEN DANK!



88 Fußzeile (Titel / Anlass, Autor)

Guten Appetit!


